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“
Gentili Clienti,

	 in questa brochure istituzionale, dedicata a voi, si vuole sot-

tolineare soprattutto ciò che siamo, ciò in cui crediamo e consi-

deriamo importante, ciò a cui puntiamo. In altre parole la ragione 

essenziale del nostro essere impresa, al di là del puro profitto.

Siamo convinti che sia la componente umana a fare la differenza. 

Per questo motivo è basilare la nostra relazione con voi. Produrre 

e vendere sono cose importanti: inutile negarlo. Ma un obiettivo 

ancor più importante è crescere assieme a voi.

Qui vi sono persone come voi, con i vostri stessi obiettivi. Persone 

con le quali è facile dialogare e capirsi. Naturalmente, questo è solo 

l’inizio. Un primo passo in un cammino che ci auguriamo vedrà 

protagonisti voi, e noi.
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un alleato per la vostra
competitività



il nostro modo di essere
	 il nostro modo di agire

Capacità di analisi e progettazione. 

Le vostre idee possono guardare 

con fiducia al futuro.

Passione e cura per le 

vostre richieste. Una 

collaborazione fondata 

su una relazione traspa-

rente e responsabile.

Realizzare progetti sempre 

nuovi, pronti a farvi compe-

tere nei mercati di domani.

I valori sono ciò in cui crediamo. Sono ciò che ci spinge a contribuire allo svilup-

po della competitività dei produttori di infissi, attraverso prodotti tecnologicamente 

all’avanguardia e servizi di consulenza e assistenza. Ogni nostra proposta prende 

corpo da:

¬ 	Costante ricerca dell’innovazione, che ci spinge a guardare più in là, sperimen-

tando nuove tecnologie, proponendo la soluzione più valida e vantaggiosa per il 

cliente.

¬ 	Attenzione al cliente, le cui richieste sono il punto di partenza e d’arrivo del no-

stro impegno. La capacità di ascoltare realmente le vostre esigenze, la profonda 

esperienza e il know-how sviluppati ci permettono di offrire soluzioni personalizza-

te, come un vestito realizzato su misura.

¬ 	Responsabilità di risultato. Costruiamo ogni rapporto, infatti, su una totale tra-

sparenza e fiducia. Ci facciamo carico consapevolmente di ogni aspetto degli im-

pegni presi, condividendo con voi fatiche, obiettivi, successi.



Il nostro principale obiettivo è costruire 

con voi una partnership che permetta 

alle vostre aziende di crescere in com-

petitività.

Che cosa si desidera da un partner?

Attenzione, accuratezza, consulenza, 

prodotti nuovi e affidabili, un servizio effi-

ciente oggi come lo sarà tra 30 anni?

Per noi questo è uno standard.

Rekord vi fornisce risposte innovative nel 

settore degli utensili per la lavorazione del 

legno, progetta assieme a voi il proces-

so di lavorazione, vi aiuta a ottimizzare la  

vostra produttività. 

In altre parole progettiamo assieme il  

vostro futuro.
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prodotti nuovi

prodotti affidabiliservizio efficiente



Le nuove idee, la tecnologia 
sono prodotti da persone e si ri-
volgono ad altre persone. L’ani-
ma di Rekord sono le persone 
e le loro relazioni. È questo un 
patrimonio fondamentale, per-
ché vi siano sviluppo e innova-
zione. Ed è per questo che da 
noi trovate persone interessate 
ad ascoltarvi, innanzi tutto per 
quello che avete da dire e da 
chiedere, in seguito per quello 
che abbiamo da proporvi.di
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Non importa quanto grandi siano le vostre idee. 

Con noi diventano fatti. Riceverete sempre una riposta 

concreta e originale alle vostre necessità. 

Avete in mente come sarà il vostro infisso?

Noi vi diamo gli strumenti per renderlo reale.

La forza di un prodotto innovativo. 

Avrete a disposizione l’affidabilità e le 

prestazioni di una soluzione all’avan-

guardia nel settore degli utensili per la 

lavorazione del legno.

Un occhio di riguardo alla 

soddisfazione dei vostri 

clienti. Potrete offrire il mag-

gior valore possibile ai vostri 

clienti. La nostra competenza e 

professionalità si uniranno alle 

vostre per dare al mercato la 

qualità richiesta.

I vostri progetti non viagge-

ranno mai soli. Potete conta-

re su qualcuno che sa ascoltar-

vi, che capisce il vostro modo 

di essere e di lavorare, che vi 

segue passo a passo nelle va-

rie fasi di un progetto, che è 

sempre al vostro fianco quan-

do serve.

Una risposta ad ogni attesa. 

Un servizio personalizzato di 

assistenza tecnica e manuten-

zione manterrà al massimo il li-

vello di prestazioni della vostra 

azienda.

la vera ragione
di una scelta



Non c’è qualità dell’offerta senza assistenza e servizio. È un punto che desideriamo 

sottolineare e approfondire. L’impegno di Rekord è guidato dai vostri obiettivi. 

Qui trovate persone qualificate e altamente specializzate che si pongono, sin dall’ini-

zio, al vostro fianco:

¬	 assicurando un’attenta analisi del rapporto costi/benefici;

¬	 garantendo prodotti affidabili:

¬	 anticipando assieme a voi i bisogni del mercato;

¬	 perseguendo costantemente 	il miglioramento delle prestazioni;

¬	 aiutandovi a mantenere i vostri standard produttivi e quindi a tutelare l’investimento 

effettuato.

È il modo più concreto per dimostrare la professionalità e la competenza dei nostri servizi.

un servizio che accomp agna il vostro sviluppo 



La validità di un progetto o di un’idea si vede dalla sua capacità 

di diffondersi. Per questo siamo riusciti a dar vita a una squadra 

di concessionari e distributori a livello internazionale. Una squadra 

che sa trasmettere a ogni cliente l’energia, la flessibilità, la voglia di 

andare oltre che ci appartengono.

idee che conquistano i mercati

Italia 

Polonia

Francia

Spagna

Olanda 

Danimarca  

Svezia   

Finlandia 

Norvegia 



Il mercato estero comincia ad 

essere interessante 

per l’azienda. 

La Francia è il primo mercato 

per entità di fatturato.

Nasce Rekofix, il primo utensile ad alta tecnologia 

con fissaggio posizionato anteriormente al tagliente. 

Rekord si rivela un partner importante in Europa per 

i più grandi costruttori d’infissi in legno

L’azienda cambia ragione sociale 

e diventa Rekord Srl.

Viene lanciato TopFix, l’utensile che rivoluziona 

il mondo della lavorazione del legno. 

TopFix si afferma come una soluzione unica 

nel suo genere.

Nasce Rekord Engineering, la divisione Rekord 

che si affianca direttamente al cliente, fornendo un 

supporto personalizzato in ogni fase del progetto.

Il mercato estero 

ricopre il 50% del 

fatturato Rekord.

Forti investimenti produttivi, 

tecnologici e di risorse umane 

per consentire all’azienda di 

crescere ulteriormente e offrire 

un servizio sempre più efficace 

e accurato.

Nasce Rekord Brevetti Snc. Tre sono i soci: 

Mario Baldo, Fulvio Galvagni e Renzo Piffer. 

Si parte con centri di lavoro non comuni allora.

Rekord Brevetti si trasferisce nel centro 

BIC (Business Innovation Center) di Rovereto (Tn).

Fondata Simatec S.L. 

Spagna, società con 

partecipazione Rekord. 

L’obiettivo è consolidarsi 

nel mercato spagnolo.

un cammino di ricerca e passione 
Qui vi è parte della nostra storia, che continua a svilupparsi a 

livello nazionale e internazionale, grazie a una strategia fatta di 

passione, inventiva, desiderio di misurarsi con nuove sfide, nuo-

ve proposte, nuovi successi.
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Ora che ci conoscete meglio potete rivolgervi a noi con maggiore fiducia.

Troverete un canale sempre aperto dove persone disponibili e qualificate vi forniranno 

tutte le informazioni su quello che possiamo fare in concreto per la vostra azienda.

Metteteci alla prova:	 Rekord srl
				    via F. Zeni, 8
				    I-38068 Rovereto (TN)

				    telefono +39 0464 443245
				    fax +39 0464 443246
		
				    www.rekordsrl.com
     				    rekord@rekordsrl.com

non esitate,
offritevi nuove opportunità
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